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Material de apoyo 

 



 

Evidencias 

Aun no se han dejado actividades para desarrollar.  

 

Anuncios 

 

 

 

3 de agosto 

Fue el primer día de formación, en este encuentro cada aprendiz se presentó en ingles con el 

vocabulario y expresiones que sabían, siguiendo el modelo de la instructora, posteriormente se 

dieron unas indicaciones básicas de direcciones como derecha, izquierda, adelante, atrás, al lado 

de, en  inglés para realizar una actividad fuera del salón en la ubicación que la instructora indicara 

en inglés, seguidamente se explicó el tema de adjetivos demostrativos y se realizó una actividad de 

baile ( el vals demostrativo) en el lugar que la instructora indico y para finalizar se explicó las claves 

para escribir un número infinito en inglés  y realizó un juego  interactiva en Quizziz . 

 



 

 

 

 



 

 

 

 

 

 

 

10 de agosto 

Se reforzaron los números grandes a través de una dinámica por grupos de a cuatro en donde debían 

de competir para armar el número que indicara que dijera la instructora, recogiendo unas tarjetas 

del piso según el valor que se le asignó a cada uno posteriormente re realizo un reto por grupos de 

encontrar la zanahoria, dicha actividad tenía como objetico encontrar  estrategias para poder 

encontrar el lugar de las zanahorias, partiendo de unas pistas que no eran obvias asemejándose a 

lo que conlleva una negociación internacional, el primero que las encontrara podía negociar con el 

segundo grupo las zanahorias. 

 







 

 

 

 

 

 

 

 


